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学校向け進路選択サービス『スタディサプリ for SCHOOL』で 

オープンキャンパスの予約が可能に 

生徒に最適な学校との出会い、先生の進路指導の両面をサポート 

株式会社リクルート（本社：東京都千代田区、代表取締役社長：北村 吉弘、以下リクルート）が提供する

学校向け進路選択サービス『スタディサプリ for SCHOOL』で、2022 年 4 月 1 日より資料請求した大学・専

門学校のオープンキャンパス予約ができる機能の提供を開始します。 

機能追加の目的と背景 

 2021 年 9 月にリクルートが全国の高校生を対象に実施した『コロナウイルス流行による進路選択行動影響

調査』（※）によると、進路を検討するにあたり困っていることで「オープンキャンパスやキャンパスの様子」

といった情報が不足していることが分かり、入試改革×コロナという変化・変動の中で、進路検討を余儀な

くされている高校生の進路選択行動の難しさが表れる結果となりました。 

一方、進路授業の中でオープンキャンパスに参加することを宿題としている学校が多いものの、先生とし

てはどのようにオープンキャンパスを探すのかといった指導や実際にどこに行ったかまで把握しきれていな

いというお声も頂いておりました。そこでこの度、オンライン開催も含めたオープンキャンパスの情報収集

と予約を一貫してできる機能に加え、先生の指導のサポートツールとして動機付けの講演やワークシートと

生徒の予約状況を可視化できる機能を追加致しました。 

（※）全国の高校 1～3 年生 有効回答数 2,893 人 

授業内での活用イメージ 

最初に、オープンキャンパスの良さ、参加する意義

や一歩踏み出して行動してみることの大切さを説明

し動機付けを行います。その後、生徒は実際に『スタ

ディサプリ for SCHOOL』からオープンキャンパスの

情報を検索。友達と相談したり、部活の試合日程を確

認したりしながら参加したいオープンキャンパス情

報を探し、予約まで実施。予約したオープンキャンパ

スの概要や、参加して確認したいポイントをワークシ

ートに記入し、実際にオープンキャンパスに参加する

ための事前準備を完了するところまでを授業の中で

実施していただきます。生徒はオープンキャンパス参

加の意義を理解した上でスムーズに情報収集ができ、

先生は動機付けから生徒の参加準備までを授業の流

れの中で指導いただけます。 

本件に関する 

お問い合わせ先 
https://www.recruit.co.jp/support/form/ 

▲イメージ

https://www.recruit.co.jp/support/form/
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学校向け進路選択サービス『スタディサプリ for SCHOOL』について 

生徒は、スマートフォンやタブレットを使い、適性診断検査の結果をその場で参照し、希望や適性に合った

進学先を調べ、資料請求まで行うことができます。加えて、進学を希望する学校の先輩学生の声なども参照

でき、進学後のイメージを膨らませながら、進路を考えることが可能です。また、本サービスは、先生向け

の学習管理サービス『スタディサプリ for TEACHERS』と連携しており、生徒の適性や進路選択に関する考

え・想いを先生と生徒が共有するだけでなく、先生による生徒一人ひとりに合ったメンタリング・コーチン

グが可能となります。 

 リクルートグループについて 

1960年の創業以来、リクルートグループは、就職・結婚・進学・住宅・自動車・旅行・飲食・美容などの領域において、一人

一人のライフスタイルに応じたより最適な選択肢を提供してきました。現在、HRテクノロジー、メディア&ソリューション、

人材派遣の 3事業を軸に、4万 6,000人以上の従業員とともに、60を超える国・地域で事業を展開しています。2020年度の売

上収益は 2兆 2,693億円、海外売上比率は約 45％になります。リクルートグループは、新しい価値の創造を通じ、社会からの

期待に応え、一人一人が輝く豊かな世界の実現に向けて、より多くの『まだ、ここにない、出会い。』を提供していきます。 

詳しくはこちらをご覧ください。  

リクルートグループ：https://recruit-holdings.co.jp/ja/    リクルート：https://www.recruit.co.jp/ 


